
 

Orifarm is a fast growing supplier of parallel imported and generic
pharmaceuticals. We are an international company and our ambition 
is to supply high quality pharmaceuticals at low cost creating large 
savings for societies and consumers. In other words:
we give people and societies more health care for their money!

Pharma Westen GmbH
Ein Unternehmen der Orifarm-Gruppe
Fixheider Str. 4 
D-51381 Leverkusen
Tel.: +49 (0) 21 71 - 70 77 - 0
www.orifarm.de

We value: 
Ambitions: “Always aiming higher”
Flexibility: “Challenges are opportunities”
Customers: “More value for money”
Responsibility: “Committed and caring”

Pharma Westen Orifarm ist ein international agierendes pharmazeutisches Handelsunternehmen im 
Bereich der parallelimportierten Arzneimittel und Generika mit mehreren Standorten in Skandinavien, 
Deutschland und Tschechien.
Wir stellen hochwertige Arzneimittel zu günstigen Preisen bereit – damit Gesundheit bezahlbar bleibt.
Als leistungsstarkes, mittelständisches Unternehmen mit zukunftssichernden, profitablen Wachstumsraten 
suchen wir Sie - kompetent, dynamisch, und clever.

Ihre Aufgabe:
Sie betreuen einen umfassenden Kundenstamm von Apotheken in Ihrem Gebiet als Repräsentant eines Un-
ternehmens mit einem Produktsortiment von über 1200 Pharmazeutika. Kontinuierlich steigern Sie den Verkauf 
unserer Produkte bei bestehenden Kunden und Neukunden. Mit Marketingmaßnahmen und dem richtigen Infor-
mationsmanagement verstehen Sie es, unsere Kunden zu binden und die Kundenzufriedenheit zu erhöhen.

Ihr Profil:
Neben einer kaufmännischen Ausbildung verfügen Sie über Berufserfahrung im Apothekenaußendienst mit Pharmazeutika 
oder im Pharmagroßhandel und über ein gutes Netzwerk bestehender Kundenbeziehungen in der Region Brandenburg und 
Berlin. 
Sie sind kommunikativ, kundenorientiert und überzeugen mit Charme und Sachverstand. Akquisitionsstärke, Ausdauer und ein 
hohes Maß an Selbstmotivation unterstreichen Ihren Erfolgswillen. Selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten liegt 
Ihnen gleichermaßen wie der kontinuierliche Austausch mit ihren Kollegen aus dem Bereich Innendienst (Telesales und CRM), 
um eine optimale Kundenbetreuung zu realisieren.

Unser Angebot:
Wir bieten ein leistungsgerechtes Einkommen, einen Firmenwagen, den Sie auch privat nutzen können, großzügige zusätzliche 
Sozialleistungen und die Mitarbeit in einem expandierenden, international agierenden Unternehmen.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung (auch als Handelsvertreter) mit Angabe Ihres Gehaltswunsches und frühest möglichen 
Eintrittstermins. Online: wBewerbung@pharma-westen.com

Weitere Informationen über das Unternehmen finden Sie unter www.orifarm.de 

Apothekenberater/in im 
Außendienst
für den Großraum Berlin


